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Seu negócio disponível 24 h/dia, 365 dias ao ano.

Controle total sobre o seu conteúdo publicado e disponibilizado em seu Catálogo 

Virtual. Você atualiza o seu sistema na hora em que quiser, bastando para isso 

uma conexão com a internet. Cadastre suas categorias e subcategorias de 

produtos.
“ SUA VITRINE NA INTERNET ”

 www.uggeri.com.br, Acesse para obter todas as informações necessárias sobre esse programa.

Use esta ferramenta de venda em seu favor!

Qual o objetivo do Catálogo Virtual, no que ele pode me 

ajudar? Estas perguntas e muitas outras sobre a ferramenta 

estaremos respondendo e apresentando para você ver 

como pode ser útil no seu dia-a-dia.

Foi feito para quem? 

Quais as vantagens? 

Inicie uma Inicie uma 

r nimpo ta te

nova vidanova vida

Esteja a frente de sua concorrencia!^

Representante Comercial, empresas de atacado e varejo em geral, que vendem produtos e/ou serviços.

Tenho Duvidas:
           Como usarei o Catálogo Virtual para promover meus produtos e serviços?

Pago quanto para utilizá-lo?
Como vou saber operar este programa ?
Terei algum suporte?
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Objetivo do Catalogo Virtual

É levar o impresso que sua empresa idealizou para atingir o seu público-alvo sem fronteiras. Como pode ser usado o Catálogo 

Virtual? O programa está disponível para aqueles que buscam uma alternativa de alcançar públicos mais distantes e prospectarem 

mais negócios. Atualmente com seus impressos você, Representante Comercial, depende de deslocamento até seus possíveis 

clientes, gerando custos de transporte, hospedagem (hotéis ou pousadas), refeições, sem falar no peso que deve carregar dentro 

de sua pasta ou de seus catálogos impressos até o cliente para apresentar, ou então preparar um material para enviá-lo pelo 

correio, tendo os custos de correspondência e gráfica para impressão dos mesmos, ou outro tipo de informação, sem falar no bem 

mais precioso, o seu Tempo. Quanto isto Vale? Tudo isto gera custo, seu concorrente poderá chegar antes, usando o programa 

(Catálogo Virtual) com menos custos e ganhando tempo, sem falar na flexibilidade em poder ter vários clientes sendo atendidos ao 

mesmo tempo avaliando seus produtos ou serviços para fechamento de negócios.

Representante Comercial 

 Nossa proposta é justamente oferecer uma maneira de chegar

 onde levaria muito tempo e investimento para você, pense nisto, você 

não tem que se preocupar com a quantidade de visitas nem com a quanti-

dade de empresas cadastradas que terá que visitar. No Catálogo Virtual, serão 

disponibilizadas todas as suas informações para que seus clientes e futuros clientes 

possam navegar nos produtos e serviços, fechando muitos pedidos para o seu 

crescimento profissional e financeiro. Seus objetivos serão alcançados com estes 

requisitos e com o apoio do programa Catálogo Virtual.
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